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EDITO

Le paysage urbain bur-
kinabe se transforme a
orande vitesse. Les quartiers
s’étendent, les immeubles
surgissent, les lotissements
se multiplient et, avec eux,
les défis liées a la gestion
des espaces et des biens
immobiliers. A Ouagadou-
gou comme a Bobo-Diou-
lasso, la pression démogra-
phique et la forte demande
en logements imposent une
meilleure organisation du
marché immobilier. L'impro-
visation n’a plus sa place.

C’est dans ce contexte que
la gestion immobiliére prend
toute son importance. Long-
temps réduite a des tran-
sactions de vente ou de lo-
cation, elle est désormais
un secteur a part entiere, ou
se croisent compétences ju-
ridiques, financiéres, tech-
niques et commerciales.
Gérer un patrimoine imimo-
bilier, ce n’est pas seulement
rédiger un bail ou encaisser
un loyer, c’est aussi assurer
la maintenance, valoriser le
bien, conseiller les investis-
seurs, et surtout garantir
une relation équilibrée entre
propriétaires et locataires.
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La proifessionnalisation du
secteur ouvre de nouvelles
perspectives aux jeunes. Les
agences immobiliéres, les ca-
binets de gestion, les promo-
teurs et méme les collectivi-
tés recherchent aujourd’hui
des profils formés et quali-
fiés. La rigueur, la maitrise
du droit foncier, mais aus-
si le sens du relationnel de-
viennent des atouts incon-
tournables pour qui veut
s'imposer dans ce domaine.

Pour les nouveaux bache-
liers en quéte d'une orien-
tation porteuse, la filiére
gestion immobiliére se preé-
sente comme une voie d’ave-
nir. Elle offre non seulement
des débouchés variés, mais
elle participe aussi a un en-
jeu national : structurer et
sécuriser le secteur immo-
bilier pour accompagner
le développement du pays.

Cet édito ouvre la réflexion

choisir la gestion immo-
biliere, c’est miser sur une
carriére au coeur des trans-
formations urbaines du Bur-
kina Faso.

....... Le guide du Bachelier
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nels qualifiés augmente rapi-
dementdanslesdomainesde
I'administration, de la loca-
tion et de la valorisation des
biens immobiliers. L’Ecole
Supérieure de Commerce de
Ouagadougou (ESC) propose

Presentation de la filiere

La gestion immobiliére de-
vient aujourd’hui un secteur
stratégique au Burkina Faso.
La demande en profession-
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une Licence Gestion Immo-
biliere destinée a former des
experts capablesderépondre
aux besoins du marché pri-
ve, public et social. Cette
formation offre une oppor-
tunité unique d’acqueérir des
compeétences pratiques tout
en développant une compre-
hension compléte des enjeux
économiques et juridiques
lies a I'lmmobilier. Grace a
ce programme, les étudiants
se préparent a des carrieres

stimulantes et porteuses.

La gestion immobiliere vise
a former des spécialistes ca-
pables de gérer, administrer
et valoriser efficacement des
biens immobiliers. Les étu-
diants apprennent a analy-
ser les marcheés, a estimer les
valeurs locatives, a négocier
des transactions et a assu-
rer le suivi administratif des
propriétés. Cette approche
pratique, assoClée a une so-
lide base théorique, permet
d’acquérir les reéflexes in-
dispensables pour exceller
dans les secteurs prive, pu-
blic ou social. De plus, 'ESC
met 'accent sur I'éthique et
la transparence, deux va-
leurs essentielles pour réus-
sir dans un domaine ou la
conflance constitue la cle
des relations avec les clients
et les partenaires.
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La gestion immobiliére offre
de nombreux débouchés
apres l'obtention dudiplome.
Les diplomés peuvent exer-
cer comme agents immobi-
liers, gestionnaires locatifs,
administrateurs de biens,
négociateurs immobiliers ou
conseillers clientéle. Ces meé-
tiers, en pleine expansion,
répondent a une demande
croissante de logements, de
bureaux et d’espaces com-
merciaux. Les entreprises,
les collectivités locales et les
institutions publiques re-
cherchent des experts ca-
pables d’optimiser la gestion
de leurs patrimoines. Cette
diversité de carriéres garan-
titauxdiplomés de 'ESC une
insertion rapide sur le mar-
ché du travail et des pers-
pectives d’évolution particu-
lierement intéressantes.

La gestion immobiliere a
I’ESC est accessible aux ti-
tulaires des baccalauréats A,
C, D, G1 ouG2. Laformation
dure trois ans, avec un pro-
ocramme complet incluant
descoursthéoriques,destra-
vaux pratiques et des stages
en entreprise. Cette struc-
ture pédagogique assure une
immersion progressive dans
le monde professionnel. Les
étudiants développent ainsi
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leurs compétences en négo-
clation, en communication

etenanalysefinancieére, tout

en consolidant leur réseau

grace aux partenariats de

I’ESC avec des agences im-

mobilieres, des banques et

des institutions publiques.

Ala fin du parcours, chaque

diplomeé dispose des atouts

nécessaires pour reéussir

dans un secteur compétitit
et lucratif.

Le meétier d’agent
immobilier

Le métier de agent immo-
bilier consiste a mettre en
relation vendeurs et ache-
teurs, ou propriéetaires et lo-
cataires, afin de faciliter les
transactions immobiliéres.
Ce professionnel évalue les
biens, conseille ses clients et
s’assure du respect des pro-
cédures légales. A Ouaga-
dougou, ou la demande en
logements et bureaux aug-
mente, le meétier de agent
immobilier occupe une place
stratégique dans le dévelop-
pement urbain. En plus de
vendre et louer, 'agent 1im-
mobilier gere parfois des pa-
trimoines entiers. Cette po-
lyvalence fait du meétier de
agent immobilier une car-
riere stimulante et utile pour
la sociéteé.
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Exercer le meétier de agent
immobilier requiert des com-
pétences variées. D’abord,
la communication est es-
sentielle pour convaincre
et fidéliser la clientéle. En-
suite, la maitrise des outils
de gestion et des techniques
de négociation permet d’as-
surer la réussite des tran-
sactions. Les agents doivent
aussi posséder des connais-
sances juridiques et fiscales,
indispensables pour sécuri-
ser les contrats. Enfin, une
bonne organisation est né-
cessaire pour gérer simulta-
nément plusieurs dossiers.
Ces compétences, acquises
par la pratique et renforcées
par des formations, per-
mettent de réussir durable-
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ment dans le métier de agent
immobilier.

Pour se lancer dans le métier
de agent immobilier, une for-
mation spécialisée est forte-
ment recommandée.

Les débouchés dans le meé-
tier de agent immobilier sont
nombreux. Les diplomés
peuvent travailler dans des
agences immobiliéres, des
sociétés de gestion de patri-
moine, des banques ou des
structures publiques. Cer-
tains choisissent de créer
leur propre entreprise im-
mobiliéere, profitant d’un
marché en pleine expansion.
Avecl’'urbanisation rapide de
Ouagadougou et des grandes
villes africaines, les perspec-
tives d’emploi sont solides.
Comme en Cote d’Ivoire ou
au Séneégal, ou I'immobilier
connait un essor constant,
le Burkina Faso offre un
terrain favorable a ceux qui
souhaitent s’épanouir dans
le métier de agent immobi-
lier.

Le metier de negociateur
immobilier

Le métier de négociateur im-
mobilier consiste a accompa-
gner vendeurs et acheteurs

dans leurs transactions im-
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mobilieres. Ce professionnel
sertd’intermeédiairepouréva-
luer les biens, prospecter de
nouveaux clients et conclure
des ventes. A Ouagadougou,
ou la demande en logements
et en bureaux s’accroit, le
meétier de négociateur immo-
bilier occupe une fonction
centrale dans la dynamique
urbaine. En recherchant ac-
tivement des opportunités
et en guidant les clients a
chaque étape,lemeétierdeneé-
gociateur immobilier contri-
bue directement a fluidifier

le marché local.

Réussir dans le métier de né-
gociateur immobilier exige
une combinaison de sa-
voir-faire techniques et re-
lationnels. La maitrise de la
communication est essen-
tielle pour convaincre, ras-
surer et fidéliser les clients.
Les compétences en nego-
ciation permettent d’obte-
nir de bonnes conditions
pour toutes les parties. La
connaissance des outils nu-
meériques facilite aujourd’hui
la promotion et la gestion
des annonces. Le meétier de
négociateur immobilier re-
quiert aussi rigueur et orga-
nisation, car gérer plusieurs
dossiers simultanément fait
partie du quotidien. Ces
compétences garantissent la
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performance dans un mar-
ché concurrentiel.

Pour embrasser le métier de
négociateur immobilier, une
formation spécialisée est in-
dispensable.

Les débouchés du meétier
de neégociateur immobilier
sont multiples et attractiis.
Ce proiessionnel peut exer-
cer dans des agences im-
mobilieres, des cabinets de
conseil, des banques ou des
promoteurs. Certains choi-
sissent aussi de se lancer a
leur compte, profitant d'un
marché en pleine croissance.
Avec l'urbanisation rapide
de Ouagadougou et l'évolu-
tion des grandes villes airi-
caines, les perspectives sont
comparables a celles obser-

vées au Sénegal ou en Cote
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d’Ivoire. Le meétier de négo-
clateur immobilier repre-
sente donc une voie d’avenir
pour ceux qui souhaitent
conjuguer contact humain
et réussite professionnelle.

Le métier d’administrateur

Le meétier d’administrateur
de biens consiste a gérer
des patrimoines immobiliers
pour le compte de proprié-
taires privés ou institution-
nels. Ce professionnel s’oc-
cupe de la location, du suivi
des loyers, de 'entretien des
batiments et du réglement
des litiges. A Ouagadougou,
ou la demande en logements
eten bureauxne cessed’aug-
menter, le meétier d’admi-

nistrateur de biens joue un



valorisation et a la sécurité
des investissements immo-
biliers, 'administrateur de
biens apporte une véritable
valeur ajoutée aux proprié-
taires et aux locataires.

Réussir dans le métier d’ad-
ministrateur de biens exige
plusieurs qualités. La ri-
gueur estindispensable pour
suivre la comptabilité et res-
pecterles obligations légales.
Lacommunication permetde
dialoguer efficacement avec
les propriétaires, locataires
et prestataires de services.
La connaissance du droit
immobilier et des regles fis-
cales sécurise la gestion des
contrats. L’administrateur
de biens doit aussi maitriser
I'organisation et la planifica-
tion, car il gere souvent plu-
sieurs dossiers a la fois. Ces
compétences permettent de
batir une carriére durable
dans le métier d’administra-
teur de biens.

Les débouchés du meétier
d’administrateur de biens
sont variés et porteurs d’ave-
nir. Ce professionnel peut
travailler au sein d’agences
immobilieres, de cabinets
de gestion de patrimoine,
de structures publiques ou
d’entreprises privées. Cer-
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role crucial. En veillant a la

tains choisissent de créer
leur propre société de ges-
tion pour répondre a la de-
mande croissante. Comme
en Cote d’Ivoire ou au Séneé-
gal, ou la profession s’est for-
tement développée avec 1'ur-
banisation, le Burkina Faso
offre de réelles perspectives.
Le meétier d’administrateur
de biens constitue ainsi une
opportunité solide pour les
jeunes diplomeés et les pro-
fessionnels en reconversion.

Les débouchés du meétier de
suivi évaluation sont nom-
breux. Ce professionnel peut
travailler dans des ONG, des
agences internationales, des
ministeres, des collectivi-
tés territoriales ou des ca-
binets de conseil. Certains
choisissent aussi de devenir
consultants indépendants.
Comme dans d’autres pays
delasous-région,lademande
pour ces competences est
en forte croissance au Bur-
kina Faso. Avec 'augmenta-
tion des projets de dévelop-
pement et la nécessité d’en
mesurer l'impact, le meétier
de suivi évaluation ofire des
perspectives de carriére so-
lides et valorisantes.
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Gestionnaire locatif

Description du meétier

Le gestionnaire locatif est
chargé d’administrer Iles
biens immobiliers mis en lo-
cation par un propriétaire.
Son role consiste a assu-

rer la gestion quotidienne
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des logements, bureaux ou
locaux commerciaux re-
cherche de locataires, rédac-
tion des baux, encaissement
des loyers, suivi des charges
et traitement des réclama-
tions. Veéritable interme-
diaire, il veille a maintenir
une relation équilibrée entre
propriétaires et locataires.

eCompetences en compta-
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Missions principales

 Prospecter et sélectionner
des locataires fiables.

Rédiger et gérer les
contrats de bail.

e Assurer la perception des
loyers et des charges.

e Suivre les travaux d’entre-
tien et de réparation.

*Régler les litiges locatifs en

collaboration avec des ju-
ristes.

* Conseliller les propriétaires
sur la valorisation de leurs
biens.

Compeétences necessaires

e Bonne maitrise du droit
immobilier et des proceé-
dures administratives.




bilité et gestion financiere.

e Sens de l'organisation et
rigueur.

e Aptitude a la négociation
et a la communication.

* Maitrise des outils nume-

riques de gestion immobi-

liere.

Formations recommandeées

eBac +2/3 : BTS ou Licence
en Gestion immobiliére,
Droit ou Gestion.

eBac +4 /5 : Master en
Gestion immobiliere, Ur-
banisme, ou Audit et
Controle.

e Certifications profession-
nelles (modules en gestion
locative, droit foncier).

Déboucheés et evolution

 Employeurs : agences im-
mobiliéres, cabinets de
gestion, sociétés de pro-
motion immobiliére, collec-
tivités locales.

e Evolutions possibles : res-
ponsable de patrimoine
immobilier, administra-
teur de biens, directeur
d’agence.

Perspectives

Avec la croissance urbaine
et la demande en loge-
ments, le métier de gestion-
naire locatif est en forte ex-
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pansion. La digitalisation
des procédures (paiement
en ligne, plateformes de
gestion) renforce l'attractivi-
té de ce profil.

La gestion immobiliére n’est
plus un simple meétier d’ap-
point. Elle ¢s’affirme au-

jourd’hui comme une filiére

stratégique, au carrefour de
I’économie, du droit et de
I'aménagementurbain. Dans
un pays ou la demande en lo-
gementseteninfrastructures
ne cesse de croitre, les pro-
fessionnels capables d’admi-
nistrer, de sécuriser et de va-
loriser les biens immobiliers
deviennent indispensables.

Pour les nouveaux bache-
liers, s’orienter vers cette fi-
liere, c’est investir dans un
domaine porteur,auxdébou-
chésmultiplesetenconstante
évolution. C’est aussi partici-
per activement a l'organisa-
tion et au développement des
villes burkinabeé, en appor-
tant des solutions concretes
aux besoins de la sociéte.

La gestion immobiliére n’est
donc pas seulement une car-
riere, mais un engagement
: celul de construire, pierre
apres pierre, un secteur mo-
derne, crédible et durable.
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Le Guide du Bachelier est un magazine numeérique gratuit, édité par Ouaga24.com et
diffusé chaque semaine
Ce magazine propose :

e Des fiches métiers inspirantes

e Des articles d’orientation et de méthodologie

e La présentation d’écoles et universités du Burkina Faso
* Des interviews, témoignages et conseils pratiques
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Touchez directement des milliers de bacheliers en quéte d’orientation!

Le Guide du Bachelier est une initiative de Ouaga24.com pour accompagner les jeunes

diplédmés dans leur orientation post-bac. A travers des fiches métiers, des articles
d’orientation, des conseils pratiques et des interviews, le guide attire chaque mois des
milliers de lecteurs a la recherche d’un établissement.

, Chefs d’établissements, c'est 'opportunité pour
= : vous de valoriser vos filieres, recruter

; H‘a\ efficacement et renforcer votre notoriété aupres
- d'un public qualifié.

Avec une audience solide, une communauté
engagee et des canaux varies (Web TV, Web radio,
réseaux sociaux, newsletter), le Guide du

Bachelier est votre meilleur allié pour la rentrée.
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